


orever Aloe MPD  e pove}enamenski, te~en koncentriran
    detergent kreiran od Forever kako sestran proizvod za ~istewe
koj e idealen za obleka (site vidovi obleka), za ~istewe i
odr`uvawe na doma}instvoto, kilimi, bawi, plo~ki i parket, kako
i ra~no perewe na sadovi. Ova e bezbeden, koncentriran, te~en
detergent koj e odli~en za otstranuvawe na grinite, se probiva niz
mrsnotiite  i gi otstranuva flekite bez da ostavi traga ili da ja
o{teti povr{inata. Ovoj detergent e dovolno sestran da zameni
pove}e sli~ni detergenti koi se na pazarot, so mnogu golema za{teda
za korisnikot.

Forever Aloe MPD e detergent koj ne sodr`i fosfor, {to go pravi
prijatelski orientiran kon prirodata. Za razlika od drugite
detergenti, MPD e so ekolo{ki usoglaseni sostojki-anjonski i
nejonski povr{inski aktivni materii koi se biolo{ki razgradlivi,
so {to se namaluva zagaduvaweto kako na okolinata taka i na vodata.
Na{ata neabrazivna formula sodr`i aloe vera za da ja omeknuva i
regenerira ko`ata na va{ite race i oblekata.

F

pored narodnata tradicija na Makedoncite, vo
        po~etokot na proletta, voobi~aeno vo denovite oko-
lu Veligden, se pravi generalno ~istewe na domot. Se

isfrlaat starite i nepotrebni raboti natrupani preku
zimoto, se mijat prozorcite, zavesite...

A dali znaete deka takvo generalno ~istewe e va`no

i za na{iot organizam, osobeno ako sakame da do`iveeme
dlaboka starost i ne samo toa, tuku da bideme zdravi i
vitalni i da u`ivame vo `ivotot.

Nekoi mo`ebi }e ka`at-jas si `iveam zdravo: se
hranam prete`no so zelen~uk i ovo{je, sportuvam; taka
da nemam potreba od takvi pro~istuvawa. Toj stil na

`ivot e za pofalba i poka`uva deka vie se interesirate
za zdravjeto. Za ̀ al, uslovite vo koi ̀ iveeme se takvi
{to pridonesuvaat na{ite tela da se zagaduvaat. Sé

polo{ite ekolo{ki uslovi - zagadena po~va, voda i
vozduh - se pri~ina ne samo za namaluvawe na hranlivite
materii vo hranata, tuku i za zgolemuvawe na toksinite

vo nea. Zna~i duri i tie koi vodat zdrav `ivot imaat

potreba od vreme na vreme "da si go is~istat domot".

Kod za pora~ka #50

Tuka na pomo{ doa|a dietetskata programa Clean 9

koja mu pomaga na organizmot da se oslobodi od

natrupanite naslagi i toksini.

Osnovno pomo{no sredstvo za toa e gelot od aloe

vera.Toj go ~isti digestivniot trakt i doprinesuva za

podobro usvojuvawe na hranata. Sodr`i bogata gama od

vitamini i minerali, folna kiselina i e izvor na

sedum nezamenlivi aminokiselini koi se direktno

povrzani so rastot na kletkite i ne se sintetiziraat

od organizmot. Blagotvornite svojstva na aloeto za

organizmot se poznati u{te od drevnite vremiwa. No,

za vistinski da imate korist od aloeto, negovata

sodr`ina treba da gi ima svojstvata na tuku{to otkinat

list od rastenieto. Procesot na oksidacija zapo~uva

vedna{ {tom listot }e bide skinat, i dokolku ne bide

sopren, golem del od korisnite svojstva na aloeto }e

se izgubat. FLP ima patentiran proces na stabilizacija

koj vi garantira kvalitet  na pijalokot. Vo programata

Clean 9 se vklu~eni i drugi odbrani proizvodi so ~ija

pomo{ }e gi isfrlite natrupanite toksini i }e dobiete

energija- Garcinia Plus, Bee Pollen, Forever Lite i

Forever Lite Ultra. Ne zaboravajte da piete mnogu voda

i da se dvi`ite!

So pomo{ta na Clean 9 }e zaboravite {to zna~i

"proleten zamor" i }e imate energi~no i vitalno telo.

Proletnite meseci koga prirodata se budi od zimski

son i se aktiviraat vitalnite procesi, se najpodobni

za eden vakov 9-dneven re`im na pro~istuvawe. Vi go

ka`uvam i od iskustvo, zo{to vo na{eto semejstvo stana

tradicija prvata sedmica od april da e sedmica za

proletno pro~istuvawe. Odberete go najdobroto vreme

za sebe i vklu~ete eden takov 9-dneven re`im i vo

svojot kalendar. Sigurna sum deka nema da za`alite!

Tawa Staeva
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Reks Mogan
Pretsedatel i glaven generalen

direktor na FLP

Dragi prijateli,

V
Va{eto ZO[TO

Ovie denovi dojdovme do
pou~na prikazna koja mnogu
dobro opi{uva nekoi problemi
i momenti, so koi sekojdnevno
se soo~uvame vo na{ata
dejnost.

"Eden mudrec baral
sposoben i talentiran u~enik
koj }e ima dovolno naviki i
ve{tini za da mu gi prenese
svoite znaewa.Gi sobral site

svoi u~enici i im ka`al:
-Imam problem i sakam da znam dali nekoj od vas mo`e da

go re{i. Zad mene se nao|a najgolemata, te{ka i masivna vrata
vo gradot.Koj od vas mo`e da ja otvori bez tu|a pomo{?

Nekoi od u~enicite ja navednale glavata, bidej}i
problemot im izgledal nere{liv. Drugi ja istra`uvale
vratata, ja ispituvale mo`nosta za koristewe na lost kako i
osobinite na materijalot i isto do{le do zaklu~ok deka
problemot e nere{liv.

Site ka`ale deka e nevozmo`no da se napravi toa {to
mudrecot go baral. Samo eden u~enik se pribli`il do vratata
i zapo~nal vnimatelno da ja razgleduva, ja pritiskal,
pot~uknuval odredeni delovi.

Najposle dlaboko vozdivnal, se skoncentriral i meko ja
podbutnal vratata. Taa bez problem se otvorila, tolku
ednostavno bila konstruirana {to bilo potrebno samo lesno
podbutnuvawe.

Mudrecot si na{ol naslednik."
Ovaa prikazna mnogu jasno ni poka`uva deka kako vo

`ivotot, taka i vo na{ata rabota, uspehot zavisi od nekolku
klu~ni faktori.

Prvo- odvojte dovolno vreme za da gi razberete realnosta
i mo`nostite koi vi gi ovozmo`uva sredinata, koi vi gi nudi
kompanijata so koja sakate da si go promenite ̀ ivotot. ̂ itajte
knigi, materijali, prira~nici, gledajte filmovi, posetuvajte
prezentacii, obuki i site drugi nastani organizirani od
firmata, bez isklu~ok.

o poslednite pove}e od 30 godini, otkako ja osnovavme
        Forever, propatuvav iljadnici kilometri i imav ~est da
se zapoznaam so mnogu lu|e so razli~ni profesii, politi~ka
naklonetost i socijalen status. Sredbite i rabotata so edni
od najgolemite lu|e na planetata sekoga{ bea najgolemata
dvi`e~ka sila za mene. Vo Forever ~esto go upotrebuvame
terminot "otkrivawe na moeto zo{to", za da poka`eme kolku e
va`no ~ovek da ja otkrie onaa vnatre{na motivacija koja  e
posilna od preprekite na patot kon ostvaruvawe na celite.

Mo`am toa da go ilustriram so slabeeweto. Zamislete si
deka otkako ste go ispolnile svojot limit od kalorii za toj
den, vie seu{te ~uvstvuvate glad i odite kon kujnata. Po pat vi
teknuva deka ste na dieta, no stomakot vi kontrira deka
"umirate od glad" i nema da izdr`ite do utre, ako ne izedete
par~e ~okoladna torta.  Se sudiraat dve ednakvo silni
dvi`e~ki sili, a vie-"`rtvata" ste na sredina. Imate potreba
od treta strana koja }e posreduva i tuka se nametnuva va{eto
"zo{to". Va{eto "zo{to" `ivee vo va{eto srce, od nego crpite
sila koga stanuva te{ko. Vo primerot so slabeeweto, va{eto
"zo{to" mo`e da e sredbata so generacijata od gimnazija, a vie
sakate da go oble~ete tesniot crn fustan. Seu{te ste gladni,
no sega imate posilna pri~ina da mu odoleete na isku{enieto
iako stradate.  Znaete deka }e se ~uvstvuvate odli~no dokolku
na sredbata izgledate prekrasno. Da pominete pokraj
sou~eni~kata koja vi go ukrade partnerot za maturska ve~er vo
posledniot moment, a pritoa da izgledate kako filmska zvezda,
za ova vredi malku da gladuvate!

Da razgledame i drug primer-tuku{to se vrativte doma od
rabota, umorni ste, a ima dobra programa na TV. Nadvor e temno
i studeno, a sredbata za pretstavuvawe na biznis mo`nosta na
Forever e za dva ~asa. Pokanivte petmina, a samo dvajca od
niv projavija interes. Im vetivte deka }e im se javite, no ne
ste sigurni deka navistina se zainteresirani, a ne sakate da
im dosaduvate. Glavata vi veli da si napravite topol ~aj i da
sednete pred televizorot. No imate zemeno anga`man, va{eto

"zo{to" e odredeno. Cvrsto
imate re{eno deka }e gi
zgolemite prihodite za da ne
treba da rabotite od utro do
ve~er, i za da imate pove}e
vreme za semejstvoto. Taka
izmotivirani da im pomagate
na drugite i da ostanete
verni na va{eto "zo{to" go zemate telefonot i im predlagate
na gostite da gi odnesete so va{iot avtomobil na sredbata. Vi
garantiram deka nema da bidete umorni na sredbata dokolku
imate gostin!

Site nie sme zadvi`eni od edni i isti sili. Se razbira
deka sme mnogu razli~ni-veruvame vo razli~ni ne{ta, govorime
razli~ni jazici, jademe razli~na hrana i po~ituvame razli~ni
bogovi, no site do eden gi pravime tie ne{ta poradi
POTPOLNO isti pri~ini. Hyrum Smith od Franklin Training rekol
deka ~ovekot ima potreba od ~etiri osnovni ne{ta vo ̀ ivotot:

1. DA @IVEE- jade, pie i di{e
2. DA SAKA I DA BIDE SAKAN- povrzanost
3. DA SE ^UVSTVUVA VA@EN- priznanie
4. DA IMA RAZNOOBRAZIE
Ova se dvi`e~kite sili vo sekoj aspekt od `ivotot, bez

ogled dali sme amerikanci, japonci, argentinci ili rusi.
Ve povikuvam da poglednete vo svoeto "zo{to" i da

proverite dali se vbrojuva vo edna ili pove}e od ~etirite
kategorii koi Hyrum Smith gi spomnuva. Ako ne, toga{
precizirajte go. Va{ite pri~ini "zo{to" treba da se podlaboki
od vremeni emocii, tie treba da `iveat vo va{eto srce. Ako e
taka, vie sekoga{ }e imate motivacija. Izborot kako }e
postapuvate e vo va{i race. Ubeden sum deka vie ste edni od
najgolemite lu|e na planetata i }e postapite pravilno!

                      Zasekoga{ Va{,
                            Rex Maughan

Vtoro- ne donesuvajte izbrzani i poradi toa nepravilni
zaklu~oci. Vo po~etokot sé }e vi se ~ini te{ko pa duri i
nevozmo`no. Zboruvajte so lu|eto koi postignale uspeh i }e
se uverite deka ne e taka. Edinstvenoto {to treba da go
napravite e silno da poveruvate i da se anga`irate, da
napravite sé {to e potrebno za da uspeete. I najva`noto...
nikoga{ ne se otka`uvajte.

Treto - bidete dovolno smeli da donesete odluka. Odluka
da go napravite toa {to mnogu drugi go smetaat za nevozmo`no.
Da, da go napravite, a ne samo da se obidete da go napravite!

^etvrto - donesuvaj}i ja odlukata, deluvajte uvereno i bez
somnevawe. Podgotvete spisok so lu|eto koi }e gi pokanite
za da im raska`ete za vpe~atocite od upotrebata na
proizvodite na Forever, kako i za mo`nostite koi
kompanijata gi nudi za gradewe na sopstven biznis i
postignuvawe na finansiska nezavisnost. Bez potreba od
po~eten kapital, bez nikakov rizik, bez {efovi i rabotno
vreme. Biznis koj }e raste sekoj den i koj }e mo`e da go
nasledat va{ite deca. Sekojdnevno dogovarajte sredbi i
steknete navika toa da stane najva`noto ne{to za vas.
Sre}avajte se so lu|eto i zboruvajte so niv. I nezavisno od
nivnata reakcija, prodol`ete napred.

Petto- fokusirajte ja celata svoja sila, volja i energija
vo ovie dejstvija.

I posledno - ne se pla{ete od gre{ki.
Marketing planot na FLP e baziran na koncepcijata na

mre`en marketing, koja e edna od najbrzo raste~kite formi
na privaten biznis vo dene{no vreme. Toj vi dava mo`nost za
dohodi i finansiska nezavisnost koja mnogumina te{ko mo`at
da si ja zamislat. Toa {to go pravite im dava {ansa na lu|eto
okolu vas da go napravat najdobroto {to mo`at vo `ivotot.
Nikoga{ ne zaboravajte deka seto ova zavisi samo od va{iot
anga`man. Nema ni{to besplatno...Ako odvoite po 1-2 ~asa
dnevno za svojata rabota so Forever, ne o~ekuvajte ~udo. No,
ako celosno se posvetite na rabotata, sigurno }e go postignete
posakuvanoto!

               Zasekoga{ Va{i,
    Stefan i Tawa Staevi



Za da mo`eme podolgo da `iveeme, a voedno i da imame dobro zdravje,

potrebno e da se gri`ime za celoto telo. Mnogu lu|e vodat gri`a i gi

odr`uvaat vo dobra sostojba svojata muskulatura i krvniot sistem, no

malubrojni se tie koi obrnuvaat vnimanie na samata osnova za aktivniot

na~in na ̀ ivotot-koskite.  Ako tie ne se zdravi, duri i najmaliot fizi~ki

napor mo`e da dovede do frakturi od koi {to nema da bidete vo mo`nost

da se dvi`ite.

Tajnata na zdravite koski se krie vo mineralot koj e prisuten vo

najgolemo koli~estvo vo na{iot organizam, a toa e kalciumot. Ako toj e vo

golema koli~ina vo na{iot organizam, zo{to e neophodno da go primame

kako dodatok vo ishranata? Odgovorot e ednostaven. Re~isi 99% od

kalciumot vo teloto ni e postojano skladiran vo koskite, {to gi odr`uva

zdravi. Ostanatiot 1% e neophoden za tkivata i krvta, kade pridonesuva

za razmenata na materiite na kleto~no nivo, funkcioniraweto na srceto

i muskulite, kako i za aktivnosta na nervite. Tokmu toj nezamenliv eden

procent se nadopolnuva ili preku hranata ili od koskite.

Ishranata bogata so kalcium vi garantira deka ogranizmot dobiva

dovolno od skapoceniot mineral, a kalciumot vo koskite mo`e da ostane

tamu i da gi odr`uva zdravi i cvrsti. No ako ne

vnesuvame dovolno kalcium so

hranata, vo

toj slu~aj teloto

gi izvlekuva mineralite od koskite za

da gi odr`uva ostanatite funkcii. Po izvesno vreme,

postepenoto gubewe na koskenata materija, koja e posledica od

vnesuvaweto na hrana siroma{na so kalcium, gi pravi koskite

krevki, se namaluva nivnata cvrstina i se izlo`eni na frakturi.

Toe e mnogu va`en podatok za `enite posle menopauza.

Za odr`uvawe na zdravo nivo na kalcium vo koskite neophodno e

sekojdnevno da vnesuvame dovolno koli~estvo od toj mineral.

Pove}eto od nas ne sakaat ili ednostavno nemo`at da vnesuvaat

dovolno koli~estvo hrana bogata so kalcium, kako {to se mle~nite

proizvodi, soja, orevite, fstacite, semkite od tikva, bademi i.t.n.

Zatoa se smeta deka vo ishranta na sekoja sovremena ̀ ena, kalciumot

i `elezoto se najdeficitarnite minerali.

Formulata na Forever Calcium pretstavuva kalcium citrat so mnogu

visoka koncentracija. Noviot dodatok vo ishranata na Forever

Living vi go nudi neophodnoto koli~estvo na kalcium za va{eto

zdravje spoeno so vitamin D i magnezium-dva elementi bez koi

kalciumot ne mo`e da se apsorbira celosno od strana na organizmot.

So diskretna aroma na limon i so formula koja garantira maksimalno

apsorbirawe na korisnite sostojki, Forever Calcium e najdobroto

re{enie za profilaktikata na najrasprostranetiot problem kako

{to e osteoporozata. Forever Living vi nudi lesen i efektiven

na~in da si go obezbedite neophodniot kalcium za zdravi koski i

aktiven `ivot.



1. Prekinuvawe

Dali nekoga{ ste se obidele da
napravite konverzacija so nekoj koj
postojano gi zavr{uva va{ite
re~enici? Dali ste imale nekoj koj
vi dal odgovor pred i da imate
mo`nost da go postavite pra{aweto?
Neli toa ve iritira?

Lekcija: I pokraj toa {to
rizikuvate da ja zaboravite va`nata
misla, nikoga{ ne prekinuvajte
nikogo, osobeno ako toa e nekoj mo`en
klient. Vo red e klientot da ve
prekine vas, no nikoga{ ne e vo red
vie da go prekinete nego/ nea.

2. Premnogu zboruvawe

Site sakaat da zboruvaat.
Problemot e vo toa {to lu|eto {to
se zanimavaat so MLM zboruvaat
pove}e od koja i da e druga grupa na
lu|e koga tie se so klient. Tie

zboruvaat za sebe; za proda`ba na
proizvodite; tie nemo`at da odoleat
na toa da ne zboruvaat za biznisot
koj go nudi nivnata kompanija.
Zboruvawe, zboruvawe, zboruvawe.
Dosta ve}e!

Lu|eto koi se zanimavaat so MLM
i zboruvaat pove}e otkolku {to
slu{aat voobi~aeno na kraj se
otka`uvaat od biznisot.

Lekcija: Zamolknete, postavete
pra{awe i dozvolete na sogovor-
nikot so  zadovolstvo da vi odgovori.
Mo`ebi i }e nau~ite ne{to.

3. Povrzete ja celta na
         klientot

Eve go scenarioto: Klientot mu
ka`uva na distributerot za nekoja
situacija koja toj/taa ja imale
nekoga{ i vo toj moment distri-
buterot vedna{ uskoknuva so ne{to
kako, "A da, i jas sum imal/a sli~na
situacija. Se po~na koga .."

Ili pak nekoja druga situacija
koga klientot vo svojot razgovor }e
spomene deka toj/taa ima vnuci, pri

{to distributerot misli deka
dokolku zboruva za svoite vnuci }e
dobie ekstra poeni kaj svojot
sogovornik.

Lekcija: Na klientot ne mu e
gri`a za vas. Toj/taa ne ve pokanil/a
tamu da dojdete za da otkrie kolku
vie ste interesni. Toa voop{to ne e
va`no. Toj/taa saka vie da se
fokusirate na nego/nea. Slu{nete
{to ima toj/taa da ka`e i prestanete
da mislite samo za sebe.

4. Izrazuvawe na mislewe

Na prezentacija klientot ka`uva
ne{to so {to gi pogoduva ~uvstvata
na distributerot i toj odlu~uva da
go ka`e svoeto mislewe . . . ("Znaete
eve kako jas se ~uvstuvuvam vo vrska
so toa. Raska`uva, raska`uva . . . .")

Lekcija: Klientot voop{to ne se
gri`i za toa kakvi se va{ite ~uvstva
vo vrska so toa. (se dodeka toa ne-

gativno ne se odrazi vrz nego/nea ).
Zadr`ete si gi va{ite mislewa za
vas.

5. Predvreme gi re{avate
    problemite

Ova e edna golema gre{ka, koja
postojano ja gledam:  distributerot
slu{a za potrebite na klientot (koi
se  lesno re{livi so proizvodite i
uslugite na kompanijata)i vedna{ mu
nudi re{enie na klientot. (Da, znam
deka mnogu e te{ko da ne odgovorite
na silnite `elbi i potrebi).

Da se ponudi solucija pred
celosno  da se soslu{a problemot, bi
dalo sosema sprotiven efekt bez
razlika dali toa se odviva na
prezentacija ili telefonski
razgovor.

Lekcija: Soslu{ajte gi SITE pot-
rebi i `elbi koi klientot gi ima i
obidete se da gi oddelite onie za koi
toj najmnogu ima potreba od re{enie.
So drugi zborovi, zamol~ete (eve go
toa povtorno) i postavete pra{awa.
Va{ite re{enija iska`ete gi podoc-

na koga }e imaat pogolema emotivna
mo}.

6. Kriti~ki raspolo`en

Da pretpostavime deka dodeka
razgovarate so va{iot klient
otkrivate deka toj/taa imaat misle-
we, idei ili filozofija koi
vsu{nost se sprotivni od va{ite,
{to }e napravite?

Edna od najlo{ite raboti vo
vrska so toa e da pravite procenka
za toa lice i toa da go poka`ete. Sé
dodeka gi ocenuvate lu|eto vie se
defokusirate od niv (kade {to
va{eto vnimane vsu{nost treba da

bide naso~eno) i go
naso~uvate vnimanieto kon
vas (kade {to nema
potreba).  Nemo`e so golemo
vnimanie da slu{ate sé {to
va{iot sogovornik }e ka`e,
a pri toa da razmisluvate
samo za sebe.

Lekcija: Ve`bajte ja
sposobnosta da mo`ete da
gi slu{ate lu|eto bez da
mislite na sebe. Igno-
rirajte gi svoite mislewa i
ocenki. Koga }e gi pravite
va{ite prezentacii, osta-

vete gi da odlu~at i procenat samite
i trgnete im se od patot. Ako vi
postavuvaat pra{awa, odgovorete, no
napravete go toa bez da im sudite.

7. Razmisluvate za va{eto
          sledno pra{awe

Nevozmo`no e da se razmisluva
za dve rabote istovremeno. Dokolku
razmisluvate za va{eto sledno
pra{awe koe sakate da go postavite
dodeka trae prezentacijata, nama da
bidete vo mo`nost da slu{nete {to
va{iot klient sakal da vi ka`e.
Toga{ ima rizik va{iot klient da
utvrdi deka vie voop{to ne ste go
slu{ale.

Lekcija: Ne gri`ete se za va{eto
sledno pra{awe. Prostudirajte go
va{eto pra{awe pred da go
postavite na va{iot klient i potoa
zaboravete na sé, osven na va{eto
pra{awe. Vnimatelno soslu{ajte
{to ima da ka`e va{iot klient i
mo`ebi va{ata potsvest avtomatski
}e vi go dade vistinskoto pra{awe
vo vistinskoto vreme.



Period na kvalifikacija: fevruari, mart, april i maj 2010 g.

Kako }e dobivate poeni za kvalifikacija za promocijata?
Po 1 poen }e dobiete za sekoj nov distributer, koj li~no ste go sponzorirale vo tekot na ~etirite
meseci na promocijata, koj ima vkupen li~en promet od najmalku 1 bonusen poen za ~etirite meseci na
promocijata.

Po 3 poeni }e dobiete za sekoj li~no li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e
dostigne nivo Asistent Supervizor

Po 15 poeni }e dobiete za sekoj li~no li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e
dostigne nivo Supervizor

Po 35 poeni }e dobiete za sekoj li~no li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e
dostigne nivo Asistent Menaxer

Po 45 poeni }e dobiete za sekoj li~no li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e
dostigne nivo Menaxer

Bonusnite poeni od va{ite li~ni nabavki }e vi go nosat istiot broj na poeni i za promocijata. Ako
naprimer imate 4.650 b.p. na li~en kod za celiot period na promocijata, toga{ kon ostanatite poeni (za
kvalifikacija za promocijata) }e vi se dodadat u{te 4.650 poeni. (Bonusnite poeni od nabavkite na
va{i distriuberi nema da se smetaat za promocijata)

Zabele{ka: Poenite za promocijata se kumulativni. Ako za vreme na periodot na promocijata sponzorirate nov distributer

i toj stane Supervizor, vie }e dobiete vkupno 19 poeni (1+3+15). Ako noviot Supervizor bil na nivo Asistent Supervizor

pred otpo~nuvawe na periodot na promocijata, }e dobiete samo 15 poeni.

Osvojte fantasti~ni nagradi i izgradete go va{iot dohodoven biznis!

FANTASTI^NI NAGRADI
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100
poeni

30
poeni

60
poeni

Nivo 1
Prenosliv kompjuter 10,1" Netbook so vklu~eni FLP filmovi

 od kompanijata i prezentacii + multimedijalen proektor

Nivo 1
Zabavna nagrada – 42" LCD televizor

Nivo 2
Prenosliv kompjuter
10,1" Netbook so
vklu~eni FLP filmovi
od kompanijata i
prezentacii

Nivo 2
32" LCD televizor

ili HDD videokamera

Nivo 3
Mobilen

telefon

Nivo 3
Digitalen

fotoaparat
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Periodot na kvalifikacija za promocijata e od 1-vi fevruari 2010 g. do 31-vi maj 2010 g.

Site uslovi treba da bidat ispolneti vo ramkite na ovoj period.

Za da se kvalifikuvaat za bilo koe od nivoata, u~esnicite treba da bidat aktivni so 4 b.p. vo sekoj od

~etirite meseci na promocijata (ovoj uslov e va`e~ki i za nivoata Distributer i Asistent Supervizor).*

Dopolnitelni uslovi:

Za nivo 1 – distributerite treba da soberat 100 poeni preku 6-te metodi, opi{ani podolu.

Za nivo 2 – distributerite treba da soberat 60 poeni preku 6-te metodi, opi{ani podolu

Za nivo 3 – distributerite treba da soberat 30 poeni preku 6-te metodi, opi{ani podolu

[este metodi za sobirawe na poeni se slednite:

1. 1 poen }e dobiete za sekoj nov distributer, li~no sponzoriran za vreme na ~etirite meseci na promocijata,

koj ima li~en promet od najmalku 1 bonusen poen za periodot

2. 3 poeni }e dobiete za sekoj li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e se izdigne na

nivo Asistent Supervizor

3. 15 poeni }e dobiete za sekoj li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e se izdigne

na nivo Supervizor

4. 35 poeni }e dobiete za sekoj li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e se izdigne

na nivo Asistent Menaxer

5. 45 poeni }e dobiete za sekoj li~no sponzoriran distributer, koj za vreme na promocijata }e se izdigne

na nivo Menaxer

6. Bonusnite poeni od va{ite li~ni nabavki vo ist iznos se dodavaat kon bonusnite poeni za promocijata.

Ako naprimer imate 4,650 b.p. na li~en kod, toga{ kon ostanatite poeni za promocijata }e se dodadat

u{te 4,650 poeni.

Vnimanie: iako poenite od nabavkite na va{ite distributeri vleguvaat vo va{ata mese~na aktivnost

(4 b.p.), tie nema da se smetaat za promocijata.

Poenite za promocijata se kumulativni. Ako na primer vo periodot na promocijata sponzorirate nov

distributer i toj stane Supervizor, vie }e dobiete vkupno 19 poeni (1+3+15). Ako noviot Supervizor bil na

nivo Asistent Supervizor vo po~etokot na periodot na promocijata, }e dobiete samo 15 poeni.

Za datum na pristapuvawe na distributerot }e se smeta datumot, na koj distributerskiot dogovor }e se

vovede vo kompjuterot na Centralnata kancelarija. Dogovori, dobieni i aktivirani so pora~ka na 31-vi maj

2010 g. }e vi nosat poeni za promocijata. Distributerite imaat odgovornost dogovorite za novite sorabotnici

da bidat dostaveni do kancelarijata na FLPM do ovoj datum. Mali barawa za posledni korekcii na poenite

za promocijata }e se primaat do 14:00 ~asot na 1-vi juni 2010 g. Novi dogovori, dobieni na ovoj datum, nema

da se vklu~uvaat vo promocijata.

* Distributerot treba da ima aktivnost  od 4 li~ni b.p. vo prviot poln mesec i da bide aktiven sekoj sleden mesec od

kvalifikacijata. (Naprimer: ako distributerot potpi{e dogovor vo sredinata ili krajot na fevruari, od nego nema da se

bara da bide aktiven vo fevruari). Isklu~ok od ova pravilo e maj. Nov distributer so dogovor, aktiviran vo maj, koj saka

da u~estvuva vo promocijata, treba da bide aktiven so 4 b.p. vo maj.

Nagradite se kako sleduva:

Nivo 1 – 100 poeni – dobiva alatki za uspe{en biznis – prenosliv kompjuter 10,1" Netbook so vklu~eni FLP

filmovi od kompanijata i prezentacii + multimedijalen proektor ili zabavna nagrada – 42" LCD
televizor

Nivo 2 – 60 poeni – dobiva alatka za uspe{en biznis – prenosliv kompjuter 10,1" Netbook so vklu~eni FLP

filmovi od kompanijata i prezentacii ili zabavna nagrada po izbor – 32" LCD televizor ili HDD
videokamera

Nivo 3 – 30 poeni – dobiva alatka za uspe{en biznis – mobilen telefon ili zabavna nagrada – digitalen

fotoaparat

U~esnicite vo promocijata se obvrzuvaat, deka:

}e kupuvaat neophodni proizvodi samo otkako 75% od prethodno nabavenite koli~ini se upotrebeni;

}e go gradat biznisot vo soglasnost so korektnite principi na mre`niot marketing i delovnata politika

na FLP.

Krajnata odluka dali distributerot gi ispolnil uslovite na promocijata se donesuva od rakovodstvoto na

FLP Bugarija/Makedonija.

Nagradite ne mo`at da se zemat vo pari~na forma, zatoa postavete si za cel da se kvalifikuvate za nivoto,

na koe }e ja dobiete posakuvanata nagrada.

Promocijata va`i samo za distributeri od Bugarija i Makedonija.

Gi o~ekuvame va{ite pra{awa na tel: 02 / 2465 846

PRAVILA NA PROMOCIJATA



FOREVER LIVING PRODUCTS- MAKEDONIJA
www.foreverliving.com

ul.Vladimir Komarov bb, 1000 Skopje, R. Makedonija;

tel:+389 (0)2 2465846, 2465815;

faks:+389 (0)2 2465826; email:flp@mt.net.mk

Sodr`inata na ovaa publikacija e nameneta isklu~ivo za eduka-

tivni celi, a ne kako trgovsko sredstvo ili materijal povrzan so

proda`ba.Za da se izbegne vadewe na ovie informacii od kontekst, ne

se prepora~uva kopirawe ili vadewe na del od publikacijata bez pret-

hodna dozvola od FLP Makedonija. Konsultirajte se so lekar pred

upotreba za medicinska cel na bilo koj od proizvodite.

DOSTAVA NA
PROIZVODITE NA VA[A

ADRESA PO BRZA PO[TA!!!
Kako da pora~ate:

Ispratete ja va{ata pora~ka po faks

do FLP Skopje (02/2465826) ili po

imeil: flp@mt.net.mk ili na tel:

02/2465846.

Navedete gi slednite podatoci: ime

i prezime, to~na adresa i telefon,

va{iot distributerski kod, kodovi i

koli~ini na proizvodi koi gi

pora~uvate.

Po izvr{enata uplata, ispratete

kopija od virmanot po faks, ili po

imeil.

Uplatata ja vr{ite vo korist na:

Forever Living Skopje

`iro s-ka: 200000875245639

Stopanska Banka-Skopje

Vo cel na doznaka navedete go brojot

na fakturata koj }e go dobiete od

FLP.

Po{tarinata ja pla}ate li~no pri

dostava na pratkata.

TOP 3- Vkupen obem

1. Kiril Drzmanoski

2. Slafko Mihajlovski

3. Katerina Traj~evska

NEMENAXERSKI

BODOVI

1. Slavica Donakova

2. Katerina Traj~evska

3. Slafko Mihajlovski

4. Dejan Brsakoski

5. Dr. Roza Gelevska

6. Nata{a Petreska

7. Vera Zlatkovska

8. Zorka Malinova

9. Aleksandar Apel

10. Vera ^avdarova

Kvalifikacii za Fevruari

           Asistent Supervizori

1. Velkova Zunka i Zoran - Strumica

2. Dodevska Suzana i Goran- Kumanovo

3. Zlatkovska Nata{a i Goran-Kumanovo

4. Ilievska Tomovska Dragica i Tomovski

Dr.Marijan- Kumanovo

5. Kar~akovska Mitovska Marjana i Mitovski

Goran - Skopje

6. Popovski Zoran i Nada - Skopje

7. Trajkovska Gordana i Vase - Skopje

Sekoj distributer koj }e sponzorira i

razvie nov:

Eden Asistent

Supervizor

dobiva:

Dobitnici vo Fevruari:

^asovnik:
389000052022 - Denis Haurdi}
389000055013 - Dr.Roza Gelevska
389000054023 - \or|i Jo{evski
389000051607 - Elizabeta Mirkovi}
389000055011 - Vera Zlatkovska
389000051637 - Miroslava

MihajlovskaKvalifikacii za

Fevruari 2010

RASPORED NA ZAEDNI^KI PREZENTACII

Prezentaciite se odr`uvaat vo Sala za prezentacii vo

Hotel Balzak, koj e lociran sproti diskontot na FLP.

Vlezot e besplaten.

12.04.2010- ponedelnik

Predava~: Slafko Mihajlovski - Soaring Menaxer

Po~etok: 18:00

26.04.2010- ponedelnik

Predava~: Kiril Drzmanoski- Senior Menaxer

Po~etok: 18:00

RASPORED NA PREZENTACII PO GRUPI

Prezentaciite se odr`uvaat vo Sala za prezentacii vo

diskontot na FLP.

 Sekoj ponedelnik: Dejan Brsakoski-Menaxer

Po~etok: 17:00 ~asot

Sekoj vtornik: Slafko Mihajlovski, Soaring Menaxer

Po~etok: 17:30 ~asot

Sekoja sreda: Apel Aleksandar-Menaxer

Po~etok: 17:30 ~asot

Sekoj ~etvrtok: Katerina Traj~evska - Menaxer

Po~etok: 17:00 ~asot

Dojdete zaedno da proslavime 10 godini

od otvoraweto na FLP Makedonija!!!

Gosti: Veronika i Stevo Lomjanski-

Dijamant Menaxeri

26.03.2010 - petok Holiday Inn, Skopje

Po~etok: 18:00 ~asot

Vlez: 50 den.

Vleznici se nabavuvaat vo diskontot

na FLP.

RODENDENSKA ZABAVA

26.03.2010 - petok Restoran Nacional

Po~etok: 21 ~asot

Cena: 700 den.

Kartite za rodendenskata zabava

se nabavuvaat vo diskontot

na FLP, najdocna do 15.03.2010.


